SERVICE OJOM

Stellenangebote

Wir sind eine angesehene und wirtschaftlich
gesunde Bogenoffsetdruckerei in Sidwest-
deutschland und fertigen mit modernster voll-
stufiger Produktionstechnologie intelligente
und innovative Problemlésungen fir unsere

Verkaufsprofi fiir die Regionen
Siudwestdeutschland/Rhein-Main

Kunden. Qualifizierte und engagierte Mitar-
beiter und die individuelle Betreuung unserer
Kunden sind die Basis unserer Unterneh-
mensphilosophie. Wir méchten unser Wachs-
tum ausbauen und suchen dazu den/die

Verkaufsberater/in

im AuBendienst

Sie bringen die besten Voraussetzungen mit,
wenn Sie nach einer Ausbildung in einem
grafischen Beruf und einer Weiterbildung
zum Meister oder Techniker mehrere Jahre
erfolgreich im AuBendienst eines Druckun-
ternehmens gearbeitet haben. Zudem sollten
Sie ein sicheres und verbindliches Auftreten
besitzen, selbststédndiges Arbeiten gewohnt
sein und zielstrebig am weiteren Ausbau
unserer Kundenbeziehungen mitarbeiten
wollen. Sollten Sie oértlich gebunden sein, ist
auch ein Arbeiten von |lhrem Home-Office
aus moglich.

Fir weitere Informationen stehen Ihnen
unsere Berater Dr. Jirgen Calmbach und
Dipl.-Ing. Druck (FH) Otto Kithn unter der
Rufnummer (0721) 810380 gerne zur Ver-
fugung (auch Samstag und Sonntag von
17.00-19.00 Uhr). Diskretion ist selbstver-
standlich.

Ihre aussagekraftigen Bewerbungsunterlagen
(tab. Lebenslauf, Zeugniskopien, etc.) senden
Sie bitte an die Dr. Calmbach & Partner
GmbH, Karlstralte 122, 76137 Karlsruhe oder
an info@calmbach.de.
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VERANSTALTUNGEN

Open House vom 5. bis 7. Mai bei der Hubertus Wesseler GmbH

Alternativen zur klassischen Finanzierung
und spezieller 50/70-Tag

Vom 5. bis einschlieSlich 7. Mai 2009 findet
im Technikum der Hubertus Wesseler
GmbH die alljihrliche Hausmesse statt.
Wesseler fiihrt die Veranstaltung mit einer
Reihe von »Premiumpartnern« durch, die
aus den Bereichen Workflow, Druck, Mate-
rial und Anwendungstechnik stammen.

An den ersten beiden Messetagen sind je-
weils zwei Vortrige zu Themen aus dem ope-
rativen Geschiftsumfeld geplant. Hierbei
handelt es sich um die Bereiche Telefonmar-
keting (Grundlagen erfolgreicher Verkaufs-
gesprichsfithrung), Verkauf (erfolgreich ver-
kaufen — Generierung neuer Auftrige am
vorhandenen Kundenstamm und aktive
Neukundengewinnung) sowie Finanzierung
(Angst vor Investitionen nehmen — Alterna-
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tiven zu klassischen Hausbanken) und ein
erginzendes Thema aus der Technik.
Erginzt wird das Programm durch Vorfiih-
rungen der Bereiche Druckvorstufe und
Druckmaschinen — Komori Lithrone S 529
H, Fiinffarben-Offsetdruckmaschine mit
Lackwerk — sowie Hinweise auf Materialein-
sitze und die Messeprisenz der Partner.

Am dritten Messetag (7. Mai) steht ein spe-
zieller »50/70-Tag« auf dem Programm. Da-
bei sollen Produktionskundenauftrige unter
realistischen Bedingungen bearbeitet wer-
den. Die Interessenten bekommen die Mag-
lichkeit, ihre Druckdaten direkt mitzubrin-
gen und die Produkte vor Ortausdrucken zu
lassen. Ein besonderes Rahmenprogramm

ist auch geplant (Tel. 0 54 01/8 47-174).

LITERATURTIPPS

Bundesverband Druck und Medien
Leitfaden fiir Druckereien
zum Thema Kurzarbeit

Der Bundesverband Druck und Medien
(BVDM) hat fiir die Betriebe der Druck-
branche einen Leitfaden »Kurzarbeit und
Kurzarbeitergeld« heraus-
gegeben.

Die Broschiire soll den
Druckbetrieben vermit-
teln, was sie bei der Ein-
fiihrung von Kurzarbeit
und Beantragung von
Kurzarbeitergeld beden-
ken miissen. Neben den
Grundlagen zur Einfiih-
rung des Kurzarbeitergeldes sind die Voraus-
setzungen fiir dessen Gewihrung dargestellt.
Der Ratgeber erliutert die vom Arbeitgeber
geforderten Mafinahmen und gibt Auskunft
tiber vorhandene Spielriume. Die Berech-
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